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CICLO VIRTUAL DE JORNADAS  
COMERCIO EXTERIOR 

 
 

30 de septiembre de 2019 
JORNADA: ¿CÓMO REDACTAR CONTRATOS INTERNACIONALES? 

1. Contratos internacionales más utilizados. 
2. ¿Cuáles son las cláusulas imprescindibles? 

3. Casos prácticos. 
 

7 de Octubre de 2020 
JORNADA: ¿CÓMO VENDER PRODUCTOS INDUSTRIALES Y SUS 

COMPONENTES EN MARKETPLACES INTERNACIONALES? 
1. Nuevo escenario de las relaciones comerciales internacionales. 

2. Principales Marketplaces internacionales B2B 
3. Casos prácticos. 

 

14 de Octubre de 2020 
JORNADA: ¿CÓMO VENDER EN FRANCIA? 

1. El mercado francés. 
2. ¿Qué espera el comprador francés de un fabricante español? 

3. Casos prácticos de negociación y venta. 
 
 

Ponente: Pablo Gómez está homologado como Asesor para el programa ICEX-Next y como Gestor 
de Exportación a tiempo parcial y Tutor de Internacionalización (Ivace-Ivex). Docente en Fundesem 
Business School (MBA), Máster en Internacionalización de la Empresa (Universidad Miguel 
Hernández y Universidad de Alicante). Economista, Co-escritor de 3 libros sobre comercio exterior, 

fundador de la consultora OFTEX y más de 20 años de experiencia en comercio exterior.   

 
Horario Jornadas: 9:30 a 10:30 horas 

 
*************************** 

Asistencia Gratuita / Plazas limitadas 
Inscríbete en: www.ceoeguadalajara.es/inscripciones y recibirás junto con el correo de 

confirmación el enlace individual para conectarte a la jornada seleccionada 
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